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氢能是助力实现“双碳”目标，激活绿

色环保新动能的重要切入点。而在上海，

来自基层加氢站的周锦芳带领团队，在氢

经济新赛道上留下属于一线的坚实印记。

周锦芳所在的中国石化销售股份有

限公司上海石油分公司（下称“上海石

油”），建成了全市首座既能加油、也可加

氢的商用油氢合建站，她是首任站长。几

年来，周锦芳带领同事在做好服务工作的

同时，积极参与相关技术、标准、管理方案

的升级优化，并通过以她名字命名的工作

室，培养和锻造一支助推绿色能源发展的

先锋团队。

在一线站点凝练氢能源新技术

能源技术在转型，人也需要相应地不

断调整角色。2019年，上海石油首座油氢

合建站建成，已在上海石油工作近15年的

周锦芳被任命为首任站长。为迈好第一

步，37岁的她一方面依靠书本和专家，开

始新一轮学习；另一方面，她以实践为师，

结合日常工作，不断梳理经验，创新方法。

谈起师傅，周锦芳的徒弟孟思尘印象

最深的就是那股认真钻研的劲儿。在加氢

站改造修建期间，周锦芳每天都在工地测

绘规划，研究加氢流程、管线布置。为了搞

懂加氢工艺和流程，她在下班后挑灯夜战，

靠自学掌握CAD软件，在电脑上自己画出

管线图纸。

周锦芳坦言，她的特点是细心和责任

感。事实上，首座加氢站的开通本身带有

探路性质，很多事都得摸石头过河。为此，

她不仅在建设阶段与设备供应商、建设方

反复讨论沟通，项目竣工开放后，还继续积

累日常点滴收获，研究进一步优化服务的

办法。运氢车抵达后，如何停放、卸氢；加

氢车辆到站后，如何引导、服务；加氢站管

路每两小时就要巡检一次，面对近1700个

监测点位，如何优化线路，高效完成排查？

这些问题看似细节，却是氢能源能布局、能

落地的基石，周锦芳和同事们靠努力，一点

点摸索、沉淀、凝练。

几年间，周锦芳他们参建了上海石油

在沪的近10座氢、光、电等综合能源服务

站，参与制定中国石化《加油加氢合建站

管理手册》，完善氢技术行业规范标准10

余条，指导制定操作规范近20项，推进技

术改造2项，为中国石化打造沪嘉甬氢能

走廊、加快上海石油新能源布局提供技术

支持。

值得一提的是，由于周锦芳团队对加

氢站建设给出的优化设计，较之首座加氢

站点，上海石油后续建设的项目，其加氢设

备占地减少一半以上，冷却管线从数百米

缩短到数十米。相关设计方、供应商对她

都非常佩服。

靠众人拾柴辐射敬业创新精神

一人行速、众人行远。作为上海石油基层站点带头人，周锦芳

在自身逐渐成长为新能源服务专家的同时，也在公司支持下，成为

首家氢能源站的党支部书记、“周锦芳巾帼创新工作室”领衔人，从

而更好通过党建等抓手，将敬业和创新的精神向外辐射。

上海石油沪西分公司副经理严欣说，周锦芳作为上海石油沪

西分公司第二网格区域经理，带队伍不仅敢抓敢管有办法，而且善

于发挥大家各自所长，从而把所辖区域各站点一起带活，旗下加氢

站的业绩始终在业内名列前茅。

比如，通过党员安全带头人、党员突击队、党员帮扶队等行动，

周锦芳工作室开发制作了加氢相关的操作规程培训课，并现场带

教，累计培训1000多人次。她所辖的两座油氢合建站，也是上海

石油新进大学生的实训基地，身为“大家长”，周锦芳对徒弟们十分

关心，甚至给每人都度身定制带教方案。迄今，从她站里走出去的

大学生已有100余人，其中8人很快就走上站点经理岗位。

谈到培养年轻人，周锦芳说，进入上海石油的大学生很多都来

自知名学府，她希望不仅通过提出高要求，让这些年轻人能在迈入

职场的开始就形成正确的三观，还希望给他们传递善意、帮衬、协

作等有温度的内容。

公司内部，很多人都知道周锦芳和徒弟陈星耀的“番茄蛋汤”

故事。小陈刚进公司时，因为不适应，没能一下进入角色。对此，

周锦芳不仅想办法给他安排合适的工作方案，甚至亲自下厨，给他

做最喜爱的番茄蛋汤和其他家常菜。如今，陈星耀已成长为加油

站站长，每当提起这事，他都十分感动：“虽然不常见面了，但师傅

的言传身教仍深深影响着我。”

另一位徒弟张雅婷告诉记者，师傅还把技术革新和关爱员工

结合到一起。特别是为了确保加氢安全，每辆车的四轮都要在加

氢时放置轮挡，以免意外移动，但由此加油工每天要弯腰四五百

次，腰酸背痛。注意到这个情况后，周锦芳就动员大家一起发明了

新型免弯腰的四轮限位器。如今，该发明已迭代到第三版，同时在

公司内部全面推广。

新赛道虽然新，但依旧需要平凡岗位的铺垫和支撑。多年来，

周锦芳团队不断夯实着氢能源供应体系的技术底座和人才基座。

正因为有了他们在一线日复一日的努力，我们能够对一个更加绿

色、更加繁荣的未来充满信心。
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人物小传

周锦芳，中共党员，中国石化销售股份有限公司上海石油沪西
分公司第二网格区域经理、氢能源站党支部书记，第十六届上海市
人大代表，曾获评中央企业劳动模范、中国石化劳动模范、上海市
经信系统巾帼建功标兵、上海市商业能手等。

周锦芳（左一）为徒弟讲解氢气加注要领。 （采访对象供图）

东海之滨杭州湾北岸的上海化学工业

区，成立仅3年的朴烯晶新能源材料（上海）

有限公司正在抓紧推进2024年上海市重大

工程项目之一“新能源专用聚烯烃特种材料

项目”的建设。该项目总投资22.5亿元，预

计2028年达产后年收入将超过40亿元。

作为首个入驻上海化工区的民营企业，

朴烯晶将在这里与巴斯夫、科思创、英威达、

上海华谊等重量级企业比邻而居。成立3年

来，公司营收实现“三级跳”：第一年200万

元，第二年2000万元，今年将实现营收近亿

元。朴烯晶创始人、董事长张文龙透露，按

照目前手里的订单，明年公司营收有望达到

7亿元，与我国快速发展的新能源产业同频

共振。

不久前，朴烯晶入选2030重点新材料研

发及应用国家科技重大专项，以实现超高纯

聚合物关键材料的自主可控。

“三高”新材料

朴烯晶成立于2021年，是一家致力于超

高纯聚合物特种材料研发的公司。高端聚

烯烃属于国家“十四五”重点发展的新材料

品类，又被称为“未来材料”，与上海三大先

导产业密切相关，无论是超级计算机冷却

液、芯片特种滤材，还是人工关节、人形机器

人，都要用到它。

由于这种材料研发难度较大，长期被

“卡脖子”。比如，全球锂离子电池产量的

75%来自中国，但锂电隔膜的关键原材

料——超净高纯超级一致的高分子量聚乙

烯的生产技术，基本掌握在美日韩企业手

中，我国产品自给率不足3%。

此次朴烯晶落户上海化学工业区的“新

能源专用聚烯烃特种材料项目”，为的就是

解决锂电池隔膜关键原材料的供应问题，推

动国内动力电池隔膜供应链的完善和闭环，

也为半导体等高附加值领域的应用提供强

有力支持。

作为锂电隔膜的聚乙烯材料为什么这

么难造？张文龙说，因为它需要满足“三高”

要求——高分子量、高洁净度和高一致性。

以高洁净度为例，材料中的金属异物占比不

能高于百万分之一，目前国际上只有美、日

两家公司有这个水准，这也是朴烯晶正在攻

坚的方向。

眼下，超高纯聚乙烯下游应用场景正

处于广泛且快速爆发期。比如与民生息息

相关的服装，用高分子聚乙烯材料制作的

衣服不仅导热率高，还轻便舒适。人工关

节等医用材料也是超高纯聚乙烯的应用领

域，我国每年约有160万人需要做人工关节

置换术，原材料的市场价格高达90万元/吨，

一次人工关节置换术的花费超过10万元。

“我们有望将一次手术费用降到万元以

内。”张文龙说。

7天开公司

日前举行的第十三届中国创新创业大

赛全国总决赛上，朴烯晶从近200家晋级企

业中脱颖而出，获得新材料赛道成长组第

二名。然而，三年前，张文龙在“创 · 在上

海”国际创新创业大赛的舞台上初试啼声

时，他还是个连最基本的商业计划书都写

不好的“小白”，是创业导师给予了他全方

位的帮助。

“上海的营商环境让我坚定地选择留在

这里创业。”在张文龙参加的每一场路演或

大赛中，他总会这样说，也总会在结束时展

示一张4个人围坐在一起办公的照片，这是

朴烯晶最初的创业团队。

2016年，35岁的张文龙觉得自己应该做

点不一样的事，他放弃外企的高薪岗位，入

驻漕河泾创营孵化器。当他想要开公司，孵

化器服务团队很快帮他走通了工商、税务、

银行等部门的全部流程。7天后，一张有温

度的营业执照交到了他手上。

“上海效率”不止体现在公司注册上。

“一项核心专利，我们两个半月就获得授权，

这在以前是难以想象的。”让张文龙同样感

慨的是，在上海建一套超高纯聚合物的生产

装置只要一年半时间，在美国建一套同类装

置则需要6-8年。

三年经历四轮融资，如今的朴烯晶已经

发展成150多人规模的中型公司，张文龙将

公司的快速成长归因于20多年的厚积薄

发。在成立朴烯晶之前，他已深耕超高纯聚

合物特种材料领域多年，打通一个个“堵

点”，做长产业链。张文龙说：“上大学的时

候，高分子材料领域并不被市场看好。20多

年的坚持证明，这是个极具市场潜力的朝阳

产业。”

成立仅3年的特种聚合物创业企业实现营收“三级跳”

为上海三大先导产业生产“未来材料”

本报讯 （记者周渊）上海
首个在土地合同签约当天即

交地并核发《不动产权证书》

的建设项目在临港新片区诞

生。商飞（上海）航空工程技

术有限公司维修改装能力建

设项目日前进行土地出让签

约，并于当天同时取得“四证

一书”，即《建设用地规划许可

证》《建设工程规划许可证》

《建筑工程施工许可证》《交地

确认书》和《不动产权证书》。

“临港速度”再刷新，标志着新

片区在营商环境和项目审批

服务上的进一步优化与提升。

商飞（上海）航空工程技

术有限公司维修改装能力建

设项目位于浦东机场规划的

第五跑道南端西侧，用地面积

约 183亩，总投资额达 16亿

元，预计于2026年底完工。项

目建成后将为全球航空公司

客户提供改装服务。

据悉，该项目战略投资协

议签署后，临港新片区工程建

设项目审批审查中心会同多

个部门成立专项服务团队，为

企业提供“保姆式”审批服

务。团队以“陪办”服务新模

式贯穿项目建设全过程，积极

主动靠前服务，提供个性化流

程定制和专业技术指导，由审

批专员变身企业“陪办员”。

秉持差异化、定制化服务

理念，服务团队为企业排定各

报建事项推进时点，制定项目专属“作战图”，

并由服务专员和营商专员全流程“陪办”。根

据新片区现行的29项工程建设项目审改举

措，团队还为企业提供相关清单及便利操作，

并由审改专员主动“陪办”。
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继“上海之夏”期间成功试点前滩商圈消

费权益联盟后，浦东新区商旅文体展联动又

有新动作。在近日拉开序幕的2025跨年迎

新消费季浦东系列活动上，陆家嘴与世博两

大核心商圈的商旅文体展消费权益联盟启

动，将借助票根互换、客流互动和优惠互享等

方式，深化商旅文体展等不同消费业态的融

合，带来更为丰富多元的消费体验，全面释放

消费新潜力。

探索商旅文体展联动

今年以来，浦东新区在促进商旅文体展

融合上持续探索，先后推出浦东商旅文体展

AI打卡地图、前滩商圈商旅文体展消费权益

联盟等新举措，让商圈内各主体之间客流和

销售互促共赢。

来自复旦大学消费大数据实验室发布

的数据显示，“上海之夏”期间，陆家嘴、前

滩、上海国际旅游度假区3个市级商圈消费

增幅分别比全市商圈平均水平高出3.1、5.6

和7.4个百分点。今年1至10月，上海6大演

艺商圈中，东方体育中心周边的前滩商圈，

境外客流同比提升64%，境外及全国游客同

比提升12%；梅奔文化中心周边的世博商

圈，境外客流同比提升65%，境外及全国游

客同比提升4%；全市19个市级商圈中，前滩

商圈、上海国际旅游度假区商圈的吸金能力

分别比全市平均水平高出0.3和14.1个百分

点；上海5个千万级流量入口中，上海国际旅

游度假区、临港新片区市级商圈消费增幅分

别为5.9%和16.9%。

在此基础上，更多“梦幻”联动即将成为

现实：打卡浦东美术馆后，拿着票根就可在

正大广场获得专属消费优惠；游览东方明

珠，也能获得国金中心商场餐饮折扣……继

前滩之后，陆家嘴与世博两大核心商圈的商

旅文体展消费权益联盟启动，两大区域打通

各自商旅文体展资源，全面激活消费市场。

发布一批消费新场景

浦东新区还发布一系列消费新场景。其

中，支付宝首发“碰一下”手持设备，相比台式

款，手持款使用更灵活，更适合支付场景更多

元化的场所，如服装、电子产品、珠宝等零售

店，跨年迎新季期间将率先在浦东布设，并相

应推出“碰一下”系列促消费优惠。

正大广场则推出新数字化消费场

景——数字沉浸式全国首展“敦煌寻圣”，引

入敦煌这一世界级文化IP，精心策划六大亮

点，将“敦煌”与“XR西游”元素巧妙融合，在

1200平方米、14米层高的无柱空间内打造

数字化沉浸式体验场景。

值得一提的是，浦东新区两大全新的商业

项目——世博天地和川沙96广场也同步亮

相。世博天地商业面积约5万平方米，商业部

分以“Mall+街区”形式，打造集商旅友好、骑行

友好、粉丝友好于一体的复合圈层友好体

验，%Arabica旗舰店、漫巷上海首店等多家首

店、旗舰店已确定入驻，将于年底开业。川沙

96广场将于12月27日开门迎客，项目秉承

“生活在此，欢聚在此”的商业定位，布局餐

饮、潮流、亲子、教育、娱乐等多元业态，力图

构建“15分钟社区生活圈”，已汇聚奥乐齐、星

巴克宠物友好概念社区等多家区域首店及特

色品牌。

跨年迎新消费季浦东系列活动开启

七星彩第24147期公告
中奖号码：482904+6

一等奖 0 0元

二等奖 5 61945元

三等奖 19 3000元

四等奖 857 500元

五等奖 14895 30元

六等奖 792152 5元

一等奖基金积累数：

281347640.48元

排列5第24343期公告
中奖号码：48115

每注奖金100000元

排列3第24343期公告
中奖号码：481

直选每注奖金1040元
组选3每注奖金346元
组选6每注奖金173元

体
彩
公
报

近日来，上海舞蹈中心旁的绿地小道

上，银杏叶铺满了大地，金黄色叶片在冬日

阳光下熠熠生辉。市民纷纷前来观赏，争

相拍照留念。

本报记者 张挺摄影报道

冬日暖阳
银杏金黄

蛇年新春脚步临近，申城年味渐浓，老

字号半成品年菜逐步进入销售高峰。今年

的半成品年菜市场表现如何？年夜饭预订

情况又如何？记者近日走访沪上餐饮老字

号企业发现，半成品菜迎来提质升级，而年

夜饭预订仍然“一席难求”。

半成品菜升级焕新

“新雅今年的半成品菜包装调颜色了，

以前包装是红色的，现在变成蓝的了，价格

倒是没变。”中午时分，朱阿姨来到新雅食

品一楼为元旦家庭聚餐购买半成品菜，发

现包装焕新了。

焕新的还有“内芯”。“以前半成品菜一

般都是分两袋装，一包是主料和辅料，另一

包是酱料，而现在主料包和辅料包也分开

了。”新雅粤菜馆行政主厨黄任康以经典菜

“鱼香肉丝”举例介绍，过去肉丝、胡萝卜、

木耳丝都混装在一起，现在主料肉丝单独

包装，胡萝卜和木耳丝放入辅料包，再加上

专用调料包，原材料看得一清二楚，烹饪也

更加简单。

黄任康表示，新雅的半成品菜已卖了

20多年，根据当下消费者口味的改变，今年

5月新雅粤菜馆更新了后端工厂的设备、生

产线和包装线，除了分拆包装、口味调整

外，也同时更换了一批“菜单”，比如“咕咾

肉”升级成“菠萝咕咾肉”，从过去的偏甜口

味变成现在的酸甜口味，还比如新增宫保

凤尾虾、红烧狮子头等半成品菜，“从市场

表现来看，市民的接受度很高，估计从月底

起将进入一波销售旺季”。

中华老字号松鹤楼今年也有创新，在

往年年夜饭礼篮基础之上新推出一款“喜

运常在”迎春宴礼盒，精选四大苏帮经典菜

松鼠桂鱼、手剥河虾仁、樱桃肉、全家福砂

锅。松鹤楼相关负责人介绍，这些大菜的

堂食价格预估超700元，礼盒售价仅为398

元，相当于打了对折，“卖得很火爆，有望成

为最早售罄的一款年夜饭礼盒”。

老字号的年味菜提质升级，还有了新

玩法。一年一度的豫园新春民俗艺术灯会

将于2025年元旦亮灯，并首次联动上海老

饭店、绿波廊等沪上知名餐饮老字号，推出

联名款年味礼盒。豫园餐饮相关负责人告

诉记者，上海酱鸭、本帮熏鱼、八宝鸭、富贵

蹄、金玉满堂佛跳墙、金汤鲍鱼花胶鸡、八

宝饭……这些老字号餐厅里的人气招牌

菜，成了联名款年味礼盒的十大主打菜，涵

盖冷菜、热菜、点心和甜品四大品类，可充

分满足不同客群的消费需求。

年夜饭预订“一席难求”

距离蛇年春节还有一个多月，申城年

夜饭的预订情况如何？记者从各大老字号

餐厅获悉，新雅粤菜馆、上海老饭店、绿波

廊、杏花楼等热门餐厅的包厢均已“一席难

求”，仅大堂还有少量空余。

“我们还是以老客人为主，很多人不论

是过生日还是平时聚餐都会来，年夜饭更

是如此。”绿波廊总经理陆亚明告诉记者，

早在今年9月餐厅的年夜饭就已预订一空，

不仅包间一席难求，大堂也很快就被预订

光了，“我们新推出6人年夜饭套餐，中桌小

桌的顾客下手速度也很快”。

“目前，上海老饭店豫园店大年夜包间

均已预订一空，只有除夕中午时段还有余

位。”上海老饭店厨师长罗玉麟介绍，今年

餐厅的年夜饭套餐价格与往年基本持平，

在此基础上对菜品进行升级，将原来套餐

里的波龙换成更高规格的澳龙，还提升“镇

店之宝”八宝鸭的食材品质，让大家吃得满

意又实惠。

多家老字号餐厅负责人表示，除了农

历除夕至大年初三的热门时段外，初四到

初七的预订也进入“冲刺期”，最近一段时

间，电话咨询和预订量有显著提升。

申城老字号餐厅年夜饭预订“一席难求”


