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近期，浦发银行上海分行举办主题为“至

善修远、阳和启蛰”的2024年并购年会。并

购朋友圈的伙伴纷纷发来祝贺，知名专家学

者、全球知名投资机构、中外优质企业及投行

专业服务机构的相关人士等200余名代表齐聚

一堂，共同展望市场前景，洞悉新的发展机

遇。嘉宾们分别就宏观经济热点、产业并购中

的实践与思考、建设中国并购生态的机遇等话

题做了精彩分享。此次年会的成功举办，充分

体现浦发银行上海分行的投行并购服务已得到

市场广泛认可。

为客户提供“融资+顾问+投
资”并购全流程服务

作为国内率先发展并购业务的银行机构，

浦发银行上海分行的并购业务近几年来几乎覆

盖国内市场的多数标志性并购项目，参与并购

项目数量与质量均居行业领先地位，成为越来

越多合作伙伴的并购首选银行。近年来，浦发

银行上海分行并购金融服务在不断探索创新、

实践总结中形成完善的服务体系。“买企业，

找浦发”的浦发并购金融服务品牌，在国内外

顶级私募机构以及有并购需求企业间口口相

传，品牌效应日益彰显。

浦发银行上海分行围绕“智融投结合、股

债贷协同、境内外联动、前中后全程”理念，

覆盖买方金融服务、卖方金融服务和特色服务

3个领域，为客户提供“融资+顾问+投资”并

购全流程服务，并通过上海自贸试验区平台、

离岸OSA账户和海外分行联动的模式，搭建

国际化并购服务框架。

面对新常态下的并购金融市场，浦发银行

上海分行提升并购金融业务服务新经济、新行

业、新模式的水平和能力，积极进行政策引导

和资源配置，支持新兴行业发展，聚焦科技创

新、新质生产、医疗健康、消费零售以及绿色

低碳等重点领域，并通过对新兴行业与业务模

式的探索，在使用场景与融资结构等方面进行

创新，从而保持并购业务的持续发展。

截至2024年9月30日，浦发银行上海分

行并购贷款余额已超850亿元，服务的并购客

户超过300户，参与的交易规模超8000亿元，

累计投放的境内外并购贷款近1900亿元。其

中，支持私募股权基金的并购贷款超过800亿

元，支持境外上市企业私有化并购贷款超过

400亿元，支持企业“走出去”并购贷款超过

160亿元。

浦发银行落地的并购融资业务深受市场认

可，屡获殊荣，先后多次获得上海市政府颁发

的年度金融创新成果奖，上海银行同业公会颁

发的“最佳投资银行业务案例”“最佳‘长三

角一体化’金融服务案例”“上海银行业优秀

银团贷款业务案例”，中国并购公会颁发的

“最佳并购交易奖”，中国金融创新论坛颁发的

“十佳投资银行创新奖”等重要奖项。

力争成为合作伙伴心中的并购
首选银行

从2014年底浦发银行上海分行为弘毅投

资提供首次PE基金杠杆融资伊始，该行发挥

上海自贸区跨境融资工具便利性，开始与PE

机构开展融资合作，进入原由外资银行所占领

的杠杆融资领域。

其中，美股、港股中概股私有化融资业务

已成为浦发银行上海分行的明星业务。例如，

2015年，该行牵头中国第一、全球顶级医药

CRO企业药明康德这一当年度最大的私有化

银团进行私有化交易。该行借助并购全生命周

期综合服务，不仅牵头私有化银团，还引荐浦

银国际在境外直接股权投资的投贷联动模式切

入私有化交易，创新解决借款人拆分、股权构

架重组、行业整合并购、板块分拆上市等问

题，助力其于2018年5月作为“独角兽”回归

A股，并帮助公司的主业进一步做大做强，最

终实现药明康德及其集团子公司分别于A股、

港股、新三板上市。

此后，该行助力美股上市的易居中国和乐

逗游戏完成私有化，并帮助美股上市公司携程

国际斥资百亿元收购国际市场中的同行业竞争

企业Skyscanner天巡，以加速携程的国际化进

程；又联合牵头港股史上最大的私有化银团，

助力百丽国际私有化交易落地。

2020年，浦发银行上海分行作为银团牵

头行助力58同城私有化回归，业内首创用于

中概股私有化交易的三段式融资结构，一站式

解决公司实控人增持、公司私有化融资以及存

量现金盘活的3个需求，这是当年最大杠杆融

资项目，也是史上第二大中概股私有化交易。

2021年，作为联合牵头行，浦发银行上

海分行落地泰邦生物这个当年最大的中概股

私有化项目。泰邦生物是国内领先的综合性

血液制品生物制药集团企业，核心业务包括

血浆采集、血液生物制品的开发、生产和销

售等。同年，继续推动美元基金境内融资，

牵头助力KKR完成全亿健康收购，这是连锁

药房领域最大并购交易；独家助力MBK完成

海昌乐园收购，这也是旅游乐园领域的最大

并购交易。

2022年，浦发银行上海分行作为联合牵

头行，向国内首家人力资源美股上市公司

51job前程无忧的买方财团发放私有化银团并

购贷款，助力私有化交易完成。此次私有化交

易总额高达43亿美元，是当年最大规模中概

股私有化项目。前程无忧是国内最大综合人力

资源服务商，公司利用互联网和人工智能技术

为客户提供包括在线招聘、人力资源外包、校

园招聘、培训测评在内的全方位专业人力资源

服务。浦发银行上海分行不仅为前程无忧提供

私有化融资服务，还在现金管理、电子银行、

自贸业务等多个维度开展深入合作。

2023年，浦发银行上海分行作为牵头行

帮助贝恩资本落地秦淮数据这一当年最大的中

概股私有化交易。秦淮数据是亚洲领先的超大

规模数据中心平台，此次私有化交易旨在推动

公司业务长足发展。

近年来，浦发银行上海分行也参与了一系

列重大并购重组项目。2016年，该行独家承

做宝钢与武钢的并购重组项目。宝钢集团是在

沪央企之一，此次重组合并是央企合并的重点

项目，当时武钢整体并入宝钢并成立宝武集

团，在合并完成的同时由宝武集团向武钢增资

百亿元帮助武钢降低负债并提高运营效率，浦

发银行独家向宝武集团提供并购贷款，帮助宝

武集团合并后成为中国第一、世界第二的钢铁

企业。

2017年，浦发银行上海分行作为联合牵

头行助力中国化工跨境收购先正达项目，收购

金额达到430亿美元，为中国企业历史上最大

的跨境收购项目，最终形成全球农化行业美

国、欧盟和中国“三足鼎立”的格局。

2018年，浦发银行上海分行助力普洛斯

与中国人寿组建业内首个200亿元级物流仓储

并购基金，业内首创与物流仓储企业、保险资

金的合作新模式，此后服务各大保险公司参与

组建类似的并购基金，并为基金的并购交易提

供并购融资。该物流仓储并购基金依托于普洛

斯的运营管理能力及中国人寿的资金实力，旨

在成为中国最大且最专业的物流资产运营管理

基金。

2019年，浦发银行上海分行作为联合牵

头行助力高瓴资本收购格力电器第一大股权，

为当年最大杠杆收购项目，帮助格力电器完成

混改。同年，助力贝恩资本收购秦淮数据，该

项目为业内首个美元基金的境内融资结构，打

开与美元合作新模式；助力新风天域收购和睦

家医疗，开市场先河，为业内首次为美股

SPAC模式提供人民币并购融资。

2024年，浦发银行上海分行又积极响应

政策号召，与外资合作伙伴携手，充分发挥并

购贷款在房地产纾困中的独特作用，履行其防

范化解房地产领域风险的社会责任，作为牵头

行助力国内最大的商管公司引入战略投资者，

该项目是中国最大杠杆收购项目，也是今年以

来中国市场最大的并购银团融资项目。

浦发银行上海分行坚持以并购金融为特色

名片，深耕上海区域，拓展全国市场，持续打

造“买企业，找浦发”的并购金融特色品

牌，精诚充当企业在转型、升级与发展中的

战略伙伴，力争成为合作伙伴心中的并购首

选银行。

浦发银行上海分行以并购金融为特色名片，助力实体经济发展

“买企业，找浦发”品牌效应日益彰显

走进位于上海市闵行区的哈啰总部，一幅

壮观的共享单车骑行轨迹图呈现在眼前，零点

到24点，从零星几点到逐渐汇集为密密麻麻一

片，记录着在城市中的人们忙忙碌碌的日常。

哈啰是国内专业的本地出行及生活服务平

台，从共享单车业务起步，逐步拓展为包括共享

两轮出行、四轮出行以及本地生活服务等在内

的移动出行及生活服务平台。截至目前，哈啰

累计拥有注册用户超6亿。

秉持创新、协调、绿色、开放、共享的新发展

理念，以及在物联网、大数据、云计算等技术上

的加速创新，哈啰持续深化科技创新能力，推动

数字技术的深度应用，发挥行业引领作用，让智

慧化出行成为人们生活的“新常态”。

全面接入北斗定位，共享出行
实现高精准定位

“您好，工单已指派给您，地点为莘庄镇地

铁站南口，请在2小时内处理完成。”每天的早

高峰时段，随着共享单车的锁车声在城市道路

旁响起，单车运维员小李都会收到这样的微信

小程序工单，提醒他及时清理“淤积”的单车。

共享两轮4.0报告数据显示：共享两轮出行

提升了轨道交通站点的有效覆盖范围，让公共

交通系统服务出行的效率更高了，无论拓展可

达范围，还是接驳公共交通，共享两轮提供了每

天上百万次具有高边际价值的一段出行服务。

然而，这一新兴行业也给城市管理带来了

挑战。为此，早在2020年6月23日，在北斗三

号系统最后一颗全球组网卫星成功发射的同一

天，哈啰宣布旗下共享两轮车全面接入北斗定

位。2021年8月，随着北斗三号组网完成，哈啰

的定位方案全面切换为北斗技术。同时，哈啰

还参与了两轮产品北斗高精度定位标准的制

定。

如今，哈啰大数据中心每天接收来自路面

上共享两轮车的数十亿次定位信息。每辆哈啰

共享两轮车都配备了智能锁，其中内置了北斗

定位装置。这些智能锁接收北斗卫星信号，并

将车辆定位信息发送至哈啰数据中心。通过采

集和分析这些定位信息，哈啰能够实时了解每

辆车的位置和行动轨迹，从而形成庞大的数据

集。基于这些数据，哈啰能够提前预估骑行需

求，并向路面运维团队发送智能化车辆调度指

令，如“填补特定区域车辆需求缺口”等。

同时，哈啰与交通管理部门携手，利用地图

可视化技术，直观呈现共享单车的实时位置、分

布密度及使用频率等关键数据，为政府提供决

策依据。

未来，哈啰将基于北斗卫星导航服务持续

改进服务质量，包括增强定位精度、优化车辆调

度、规范停放管理、提升用户体验和推动技术创

新等方面。

加快形成新质生产力，智能技
术驱动精细化运营

包括北斗技术在内，哈啰始终致力于应用

创新红利，为人们提供更便捷的出行以及更好

的普惠生活服务，为培育发展新质生产力贡献

力量。

目前，依托大数据、人工智能、云计算等技

术，哈啰已形成一整套行业领先的、应用于海量

互联共享出行设备的智慧系统——“哈啰云”，

实现全业务生态的智能化决策。

哈啰加速推动AI等数字技术的深度应用，

努力为用户及合作伙伴提供更具人性化、智能

化的服务。据了解，包括海螺机器人、交易机器

人、光子引擎、贾维斯幻视大模型平台在内的哈

啰大模型实践案例已实现落地应用，不仅能够

有效提升内部效能和客户体验，更推动了整个

行业的数字化转型和智能化升级。

得益于多年来在技术领域的深耕研发，哈

啰的技术成果正在逐渐显现。数据显示，哈啰

两轮业务已累计投入超33亿元研发费用，AI、

天眼监控、骑行安全监测等安全管理能力均为

行业首创。截至今年8月底，哈啰已累计申请

各类专利达1455件，已获各类专利授权924

项。通过坚持自主研发，哈啰获得国家高新技

术企业、上海市专利工作试点企业等诸多殊荣。

同时，哈啰还不断深化企业间的密切合作，

共同推动科技创新协同发展。哈啰已与阿里云

达成深度合作，全方位接入阿里云通义大模型，

同时还与阿里云百炼联合，共建一站式大模型

基础平台，服务哈啰集团全部本地出行业务。

多层次助力节能减排，促进行
业绿色低碳发展

自创立伊始，哈啰就与节能减碳、绿色发

展密不可分，是“零碳”出行的倡导者、践行者、

推动者。结合自身业务，哈啰探索以低碳出行

服务替代高碳出行方式，并用数字技术和创新

机制来鼓励更多人践行绿色生活方式。截至

2023年底，哈啰已累计减少碳排放量超1310

万吨。

无论是哈啰的共享单车、共享助力车还是

顺风车业务等，这些交通运输的新业态，都是绿

色出行方式；与蚂蚁集团、宁德时代合资建立的

小哈换电，对于助力交通能源结构转型，也有着

积极的作用和意义。

截至去年底，哈啰单车累计骑行里程420

亿公里，累计减少碳排放量190万吨；哈啰助力

车累计骑行里程160亿公里，累计减少碳排放

量70万吨；哈啰顺风车累计出行里程近500亿

公里，累计减少碳排放量约1000万吨，累计节

约社会出行成本超过500亿元；小哈换电日换

电次数可达100万次，累积减少碳排放量超50

万吨。

为响应国家低碳环保出行号召，哈啰也在

积极营造节能减碳的浓厚氛围，推动形成绿色

生活方式。通过采购环保材料、优化生产流

程、选择环保运输方式等方法，哈啰与生态合

作伙伴共同努力降低生产和运输过程中的碳

排放，推动整个产业链向着更加可持续的方向

发展。

作为一个链接数亿用户的平台，哈啰希望

为每位用户都提供了一个参与节能减排、循环

经济的机会，并将他们的行为汇聚起来，与政

府、合作伙伴及其他利益相关方实现更高效的

交互，增强用户对于节能减排、循环经济的参与

感。同时，哈啰也通过利用碳积分等激励机制，

将用户的绿色行为转化为可以得到反馈的平台

福利权益，增强每位用户践行绿色生活方式的

获得感。

从出行工具到生活方式，哈啰加速进化蝶变

自创立伊始，哈啰就与节能减碳、绿色发展密不可分，是“零碳”出行的倡导者、践行者、推动者。

浦发银行上海分行坚持以并购金融为特色名片，深耕上海区域，拓展全国市场。


