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穿越周期，给财富
增长以确定性

长寿时代的序章已经奏响。为

实现高质量的长寿人生，更需未雨

绸缪，提前做好健康、养老与财富的

多方面规划。然而，在当前利率下

行、资本市场波动不安的环境中，想

要守住财富不打折甚至有增长，并

非易事。一方面，财富稳健增值面

临挑战，诸多经济专家也认为，长期

无风险利率下行或是大势所趋。

基于对宏观经济环境的感知以

及对个人未来收益的预期，不难发

现，居民的财富管理重心正在从追

求回报向规避风险转移，以稳健收

益穿越经济周期，实现资产的保障

与传承，正在成为更广泛的共识。

那么，面对资本市场震荡波动，长期

利率又持续走低，国民该如何实现

财富稳健增值？

平安人寿增额终身寿险“盛世金

越尊享”，恰好切中这一需求，通过

提供年度保额和现金价值双增长的

守护，来帮忙国民抵御利率下行风

险。具体而言，平安人寿盛世金越

（尊享版）终身寿险的当年度保额自

第 2个保单年度开始，确定以每年

3.5%递增，增强客户有效抵御人身

风险的能力；交费期满一定年度后，

产品现金价值也开始按约3.5%逐年

递增，时间越长，现金价值越高，长

久守护保单财富价值。

更值得关注的是，“盛世金越尊

享”不会因外部环境波动而改变，能

够帮助家庭穿越经济周期，提升财

富价值。

做足保障，抵御人
生未知风险

面对稳定性减退的未来，我们在

踏浪前行之际，需要凝聚面对风雨

的财富智慧，也需要学会稳健地掌

舵和划桨，才能够更好地将人生之

舟 划 向 幸 福 的 彼 岸 。 除 了 需 要 充

足的财产储备外，还需做好应对各

类 意 外 事 故 或 极 端 风 险 的 准 备 。

特别是对于“上有老、下有小”的中

年人来说，作为家庭的经济支柱，

一 旦 遭 到 意 外 风 险 不 幸 身 故 ，房

贷、车贷，以及子女教育金、老人赡

养 费 等 各 种 经 济 支 出 将 会 骤 然 转

移给家人，这是许多有家庭责任感

的成年人所不愿目睹的状况。

基于此，为更好帮助客户履行家

庭责任，“盛世金越尊享”从做足保

障出发，提供身故责任。在身故保

险金给付方面，被保险人为一人时，

若被保险人18周岁前身故，则按所

交保费与现金价值两者取大给付；

若被保险人18周岁及以后身故，在

交费期内将按所交保费的一定比例

与现金价值两者取大给付，在交费

期满及以后，将按当年度保额、现金

价值以及所交保费的一定比例三者

取大给付。

同时，由于“盛世金越尊享”的年

度保额可逐年增长，因此客户的“身

价”也会随着时间的积累逐年提升。

可见，这样的一份身故保障，犹

如 为 客 户 家 庭 搭 起 了 一 层 厚 实 的

“保护网”。若被保险人不幸发生身

故，“盛世金越尊享”将通过保险合

同的约定给付受益人保险金，以此

来保障客户家庭的品质生活。

双被保人，放大并
锁定“时间价值”

“盛世金越尊享”还有一大特色：

支持设置双被保险人。所谓“双被

保人”，顾名思义，指的是一张保单

允许同时有两个被保险人，如父母

之一和孩子同为被保人，可延长盛

世金越尊享的年度保额及现金价值

的增长周期；如果父母需要财富传

承时，可减少一位被保人，将孩子作

为单被保人，同时将投保人也变更

为孩子，把满载爱与祝福的保单传

承给孩子，智慧传承能掌控。

“双被保人”的价值能让客户将

保单的有效保额、现金价值以及身

故保障的增长周期进一步拉长，起

到放大并锁定“时间价值”的目的。

具体而言，若“盛世金越尊享”主险

合同被保险人设置为两人，那么该

产品主险合同的保险期间可延长至

最后一名被保险人身故时，合同才

会终止。以父母之一和孩子同为被

保险人为例，若父母之一不幸先身

故，“盛世金越尊享”主险保单不会

终止，孩子将继续拥有这份确定性

“双增长”的保障。

同时，在允许设置“双被保人”的

前提下，“盛世金越尊享”还支持“双

被保人”减为“单被保人”，即在该产

品主险合同第7个保单周年日后，且

主险合同交费期间已届满时，可以

申请减少一名被保人，能够让客户

实现保单传承、财富传承的目的。

具体而言，当父亲或母亲为“盛世金

越尊享”主险合同的投保人，并约定

亲子两代（父亲或母亲A，子女B）作

为双被保险人，当作为投保人的父

亲或母亲A生存，且子女B成年（年

满18周岁）后，父亲或母亲A可选择

将子女B变更为单被保人，同时变更

子女B为投保人，将这份锁定增长的

保单传承给孩子。

此外，为满足客户现金流需要，

“盛世金越尊享”还提供保单贷款功

能，最高可贷现金价值的80%，并且

现金价值的增长还能让保单贷款额

度随之提高，支持客户更好地应对

紧急资金需求。

初心不改，专业为
您创造价值

作为社会的稳定器，保险业身负

为国计民生提供坚实保障的天然使

命。作为一家具有强烈社会责任感

的大型寿险公司，平安人寿始终坚

持以人民为中心，时刻不忘守护家

国平安的初心和使命。

初心不改，始终如一。客户日

益 多 元 的 健 康 保 障 、财 富 管 理 需

求，以及对美好生活的向往，就是

平 安 努 力 追 求 的 方 向 。 平 安 将 始

终秉持“专业，让生活更简单”的理

念，为客户提供省心、省时、省钱的

产品与服务，让客户健康有保障、

养老有尊严、生活有底气。在不确

定性增加的当下，充分发挥保险业

风险保障功能，提升客户安全感、

获得感和幸福感，正是平安人寿作

为 业 内 大 型 寿 险 企 业 的 使 命 与 担

当所在。

不用讳言，经济的发展总是有波

动的，总是有高峰，总是有低谷，对

于家庭和个人而言，无论什么阶段，

做好自己的事情，更应该为未来的

发展做足准备，未雨绸缪，稳健为

先，再从稳中求进。

相信“盛世金越尊享”的多重保

障与功能将能满足很多人风险管理

与财富规划的多重需求，帮助客户

穿越周期，踏平波动，享受光阴的馈

赠，为幸福美好生活撑起坚实的保

护伞。

重要提示:

1．平安盛世金越尊享保险产
品计划是指由平安盛世金越（尊享
版）终身寿险、平安聚财宝（20）终
身 寿 险（万 能 型）和 平 安 聚 财 宝
（2021）养老年金保险（万能型）组
成 。 文 中“ 一 张 盛 世 金 越 尊 享 保
单”指平安盛世金越（尊享版）保险
产 品 计 划 。 您 可 根 据 实 际 保 障 需
求 与 经 济 承 受 能 力 合 理 规 划 选 择
保险产品计划，如附加险不符合需
求，您也可选择单独购买本保险产
品计划中的任一主险。

2．平安盛世金越尊享保险产
品计划中平安聚财宝（2021）终身
寿险（万能型）为万能保险，最低保
证利率为年利率 1.75%，结算利率
超 过 最 低 保 证 利 率 的 部 分 是 不 确
定 的 。 历 史 结 算 利 率 不 代 表 未 来
收益。

3．平安盛世金越（尊享版）保
险保单贷款的规则限制，详见保险
条款。

4．本资料所载内容仅供您理
解保险条款所用，在某些情况下，我
们不承担给付保险金的责任，具体
保险责任、责任免除、合同解除及其
他内容详见保险条款。

5．该险种有减保功能，同一保
单年度内您累计申请减少的基本保
险金额之和不得超过本主险合同生
效时基本保险金额的20%，基本保险
金额减少后本主险保费不低于我们
规定的最低标准。减少保额会降低
保单的保障额度及现金价值，请您
根据实际需求谨慎考虑。具体减保
规则详见险种条款。

6．投保人可申请相应产品现
金价值扣除各项欠款后余额的80%

的贷款，每次贷款期限可达6个月，
贷款利率由本公司确定，贷款本息
在贷款到期时一并归还。

7．盛世金越（尊享版）可选择
双被保险人，在本主险合同第7个保
单周年日后且交费期间已届满，当
两名被保险人均生存时，可支持减
少一名被保人，详见产品条款。若
将投保人变成为孩子，需在孩子年
满18周岁后。

8．产品交费方式灵活，若交费
中断，您的相关利益会受到损失。

9．保险公司不得违规销售非
保险金融产品，请勿参加非法集资。

10．文中所提到的结算利率均
为年化结算利率。

11. 本材料中“确定性的财富
增长”类似表达指盛世金越尊享作
为一款增额终身寿，交费期满一定
年度后，现金价值开始按照约3.5%

逐年递增。时间越长，现价越高，财
富价值稳步提升。且盛世金越尊享
可搭配平安聚财宝（2021）终身寿险
（万能型）（以下简称“聚财宝”）账
户，守住下限，追求上限。经济上行
时，可通过万能账户，畅想财富想象
空间。

投资有风险，购买需谨慎。

期풽훜웚，福쓣컈컈뗄탒뢣
寿낲죋쫙“享쫀뷰풽ퟰ쿭”护솦쪵쿖짺쏼뫍닆뢻볛횵뗄쮫훘쫘뮤

百年未有之大变局下，每个个体也更加关注注重财富的稳定与安全。面对时代之变，

民众所需，平安人寿盛世金越（尊享版）终身寿险（以下简称盛世金越尊享）11月8日荣耀

上市，旨在帮助客户以确定性的财富增长抵御不确定的环境变化，以保障形式帮助国民实

现生命价值、财富价值的双重保障，把握稳稳的幸福。


