
平安人寿一向秉承“客户至上”宗旨，
不断用新技术、新服务，把最好的体验感
受带给客户；从简单案件 2 日结案，到掌上
理赔，到如今的 30 分钟“闪赔”，平安始终
致力于打造极快、极简的理赔服务。

据悉，截至 2017 年 6 月，平安人寿上
海分公司为 3 万余客户给付了近 3.2 亿理
赔款，理赔平均用时仅 1.46 天；每 1.38 小
时，送出一份大病关爱、解客户燃眉之急；
每天为 116 位患病客户， 送上住院医疗保
障；每天 42 人次，为意外保驾护航；理赔件
数，给付金额，理赔时效等数据较去年同
期均有所提升。

自 2015 年平安人寿推出 “重疾先赔”
以来，平安人寿上海分公司陆陆续续为百
来位客户“雪中送炭”：今年 3 月，外来打工
的 W 女士家中不幸发生燃气爆炸， 虽经
抢救无人死亡，但 W 女士全身 60%面积的
烧伤， 给她的家庭带来巨大的经济负担。
所幸，W 女士投保过 “平安福” 产品等保
单，前前后后理赔重大保险金 22 万、意外
伤残保险金 20 万、医疗费用近 2 万，当共

计 44 万余的理赔款送到她手中时，她和她
的家人泣不成声：“我们已经没钱治病了，
后面还有很多治疗等着花钱，但向亲戚朋
友也借不到钱，如果不是买过保险，真不
知道接下去该怎么活了……”理赔款的到
账，给 W 女士一家带来了曙光，为 W 女士
后续的治疗提供了强有力的保证。

家住浦东的小朋友 Z，谁曾想到小小年
纪竟然也会得肿瘤。 Z 妈妈怎么也想不到，
仅仅是给小 Z洗澡时发现眼睛有点异常，竟
然被确诊“视网膜母细胞瘤”。 回想起当时带
孩子去医院看医生时，医生催着她快到大医
院去看，随后确诊出来的肿瘤更是一度令 Z
妈妈陷入绝望， 幸运的是，Z妈妈在小 Z 一
出生就投保了“少儿平安福”，这不仅给小 Z
给付了重大疾病保险金，还有后续长达 6 个
月的呵护金，持续关爱着他们。 现在小 Z病
情已稳定，Z 妈妈也从最初绝望中恢复过
来，用她的话讲，“不是这份保险的话，我连
活下去的信心也没了……”

客户 L 女士，2014 年投保“爱无忧”，保
额 40 万。 今年 3 月她无意中发现甲状腺有

一肿块， 经医院穿刺明确为甲状腺乳头状
癌，这对年仅 35 岁、家境并不宽裕的她来
说无疑是沉痛的打击！ 接到报案后，平安的
理赔人员第一时间上门慰问， 术后工作人
员再次到医院看望她， 并帮助她开通 VIP
通道、提交理赔申请。 当 L 女士看到理赔已
结案，自己的手机收到短信通知 40 万到账
时，激动得打电话至平安寿险上分道谢，目
前 L 女士已在积极恢复中。

此外， 据上半年平安人寿上海分公司
理赔大数据显示，“闪赔”服务方面，截至目
前， 平安人寿上海分公司已经将近 600 万
理赔款极速送达到 3 千余位客户手中，最
快的仅 2.67 分钟理赔到账， 用速度表明了
平安为客户兑现承诺的态度。

对每一个人而言， 面对充满风险的现
实生活， 合理的保险配置既是对自己的负
责， 更是对家人的负责； 而对保险公司而
言，服务是承诺，理赔是责任。 每一份理赔
款的送出， 都是向客户兑现的承诺在风险
来临的时候，让保险起到真真实实的作用，
带给客户一丝丝的安慰。

事故者 理赔金额 申请类型 事故原因 主要理赔险种
排名一 A 女士 236 万 重大疾病 乳房恶性肿瘤 安盈
排名二 B 女士 104 万 疾病死亡 肺恶性肿瘤 平安福
排名三 C 先生 78 万 意外死亡 交通意外 平安福
排名四 D 女士 76 万 意外死亡 火灾 平安福
排名五 E 女士 70 万 重大疾病 甲状腺恶性肿瘤 爱无忧
排名六 F 先生 66 万 意外死亡 交通意外 鸿运、如意
排名七 G 女士 65 万 重大疾病 甲状腺恶性肿瘤 平安福
排名八 H 先生 65 万 意外死亡 交通意外 平安福
排名九 I 女孩 62 万 重大疾病 急性白血病 少儿平安福
排名十 J 男孩 62 万 重大疾病 视网膜恶性肿瘤 少儿平安福

2017年上半年平安人寿上海分公司十大赔案

每 1.38小时，送出一份大病关爱 “闪赔”最快仅 2.67分钟理赔到账
———2017 年上半年平安人寿上海分公司理赔大数据近日出炉

备受业内关注的第 111 届中国日用百
货商品交易会暨中国现代家庭用品博览会
将于 8 月 3 日至 5 日在上海新国际博览中
心拉开帷幕。 作为国内日用品和家居百货
行业一年一度的盛会，看趋势、找新品、觅
商机、会商友，组团参展的展商和买家们都
迫不及待了。 届时，各种专业论坛、产品对
接会、新品推介会悉数亮相。

政府协会搭台，企业组团参展成潮流
与上届展会相比， 本届百货会在展馆

面积、 展位数量和展会布局上都进行了升
级，150,000 平方米的展厅共吸引了超过
2000 家展商入驻。经过大数据分析，主办方
了解到， 很多政府和企业协会组织对百货
会开始看好， 并积极地组织旗下企业组团
参展。 这足够说明百货会在行业内已经具
备强大的影响力和号召力， 以前展商单打
独斗的时代也将慢慢成为历史。 因此，本届
百货会上， 大家将可以看到来自各地的展
商团、京东组织的电商团，还有来自日本等

地的国际展团。 因为抱团参展更有利于集
中展示区域整体形象和经济实力， 同协会
展商间也能减少内耗， 让资源配置更加合
理，最后形成 1+1>2 的参展效应。

覆盖百货产业链，专业论坛助攻突破
本届百货会主办方组织了两场专业论

坛， 专为百货专业人士、 展商代表量身打
造。 第一场论坛主题为“以设计思维开创品
牌市场之路”，剑鹰实业集团董事长万剑啸
先生将为大家带来关于产品文化属性、视
觉设计和设计思维创新等领域的真知灼
见。 上海益合营销策划机构首席顾问苗庆
显先生，重点关注了“新零售革命下的渠道
构建”， 他将通过诠释新老零售之间的区
别， 带领观众共同把脉未来零售变革的突
破方向。

商超展商对接,实力发掘新锐伙伴
在第 111 届百货会， 主办方将举办多

场商场超市与实力展商间的产品对接会，
安徽万家福超市、 京客隆超市和吉林新天

地超市连锁经营有限公司作为商超代表，
将成为首批享受到这种特权服务的买家。
届时， 展会将为这些商场超市寻找适合的
展商，提供一对一面谈等机会，促成其建立
更多联系、发展合作和定制采购。
新锐产品竞相发布,新品潮品完美邂逅

第 111 届百货会上将迎来百货新品的
集中爆发， 很多展商都把参加百货会看作
发布新品、展示前沿技术的最佳时机。

据了解，国际精品推介会包含了日本、
澳洲、韩国、英国等专场，届时世界家庭卫
生杀虫第一品牌———日本金鸟、 日本生活
精品集成商千佳良品、 澳大利亚考拉羊毛
被、 英国高端家居等一大波特色百货会集
体推出。 与国际展团同台竞技的国内展商，
也会参加新锐产品亮相推介会，把创意、科
技凝结成观众看得见摸得着的家庭用品，
期待着以此来开拓家庭用品的新思路，为
买家和观众提供更加多样化的选择。

打造全新百货盛宴 第 111 届上海百货会亮点活动蓄势待发

■本报驻京记者 李扬

敬德书院：培养仁爱之师
书院培养模式重“道”不重“器”，以提高教师修养为主业

北京西山脚下，有一座140余年历

史的中式古院落，这里院中套院，布局

严谨，古松参天，花木满院。 每个房间

有属于自己的名字 :正心堂 、诚意堂 、
至圣堂、藏书斋、格物斋、慎思厅等，充
满着浓郁的儒家文化气息， 并提醒来

访者勿忘圣贤训诫。时值盛夏，书香氤

氲的笠僧堂内，主题为“知行合一与教

师德性”的会讲正在进行。
这座院落便是敬德书院， 由北京

市海淀区教委于2014年创办， 是国内

首家以提升中小学教师传统文化修养

为主旨，集学术交流、思想研讨于一身

的公办书院。

传统书院升级版

“敬德书院是中国古代传统书院

的现代升级版，通过研修课程、学术课

程、读经课程、会讲课程等，让教师们

秉承中华文化精髓， 兼容古今治学之

道，肩负人文教育使命，培育立身行道

之人。 ”海淀教科院院长、敬德书院执

行副院长吴颍惠说。
“会讲”萌芽于先秦的自由辩论，

是我国传统书 院 的 基 本 活 动 方 式 之

一。 敬德书院沿袭了这一做法。
笠僧堂内正在进行的会讲， 是第

五期 “中国教师·敬德会讲”。 包括演

说、展示和讨论等环节：北京教育学院

教授迟希新、 东方道德研究所教授任

宝菊发表了专题演讲； 北京大学附属

小学语文教学主任贾宁展示了该校在

传统文化建设方面的成果；随后，与会

教师针对“知行合一与教师德性”展开

热烈讨论， 其中一位老师谈到自己的

心得：“价值比智慧更重要， 为师者应

言行一致，表里如一，以身作则，帮助

学生树立正确的价值观。 ”
“教师的责任不仅仅在于传授知

识，还要重视对人格的培育。 ”海淀区

政协主席、敬德书院院长傅首清说，育
人先育己，教师本身的素养要过硬，敬
德书院始终注重教师传统文化素养的

提高， 为他们提供了高品质的课程和

学术交流活动。“中国教师·敬德会讲”
“中华·敬德读书会”和“春秋论坛”已

成为敬德书院的三大品牌活动。
敬德书院行政主任冯浩介绍，书

院于2014年9月在中法大学附属温泉

中学的旧址上修缮而成。 这里提供的

培训都是免费的。 每年来培训的教师

超过7000人次，在不到3年时间里，上百

位学者走进书院讲学论道， 百余场学术

活动吸引了万余人参与， 书院学刊、编

著、教材、文集、微信公众号、网站等，汇

成内容丰富的国学教育资源库。

提升修养为本

敬德书院与一般的教师进修学校和

培训机构有什么不同？ 傅首清说：“我们

重‘道’不重‘器’，以提升修养为本。 ”
中关村一小教师郝宗平在学业总结

中的心得，或许是对这番话的最好注解：
“每周一次的书院学习令我快乐不已。与
我过去参加的学历教育不同， 它没有任

何功利性，没有一丝的勉强，有的只是那

种纯粹的精神追求的满足。 ”
为了高质量的“研”与“读”，敬德书

院与中华书局共同主办了“中华·敬德读

书会”，读书会以“自读—讲读—再自读”
的形式开展， 今年3月到5月为第五期读

书会，包含10次活动共计40学时，由北京

大学中文系常森教授和吴国武副教授主

讲，带领学员研读《孟子》，来自海淀区25
所中小学校的52名教师参加了学习。

中华书局经典教育推广中心主任祝

安顺说：“读书会希望通过专家的讲解，
让老师们以字解经，与圣人经典对话，从
而知道中国经典作品这条‘河’是怎么流

淌的， 它的源头在哪儿， 中间有什么曲

折，又汇入了哪些支流。 ”

培养仁爱之师

“德行修养的提升是长期的、潜移默

化的。我们会进行调研，学员需求最多的

课程会重复开设，让更多教师获益。 ”敬
德书院相关课程的负责人宋俊玲告诉记

者，《中小学礼乐文明教育》《诗词创作与

赏析》《四书》 研读以及书法等是重复开

设的课程。
参加研修课程的人大附小京西分校

教师李雪梅说：“作为一名数学老师，我

平日学习的多为数学领域的专业知识，
感觉传承传统文化更多是语文老师的职

责所在。在敬德书院，儒家思想的博大精

深触动了我， 让我有了一份沉甸甸的责

任感， 传承传统文化不分学科， 不分角

色，匹夫有责。 ”
“书院是文化精神形成之地。 ”谈到

未来的方向，吴颍惠说，敬德书院将坚守

“进德为本、诚敬致用”的院训，处理好承

接传统与观照现代、 立足本土文化与融

汇西方文明、 保持自主学术创新与服务

社会教育实践等关系，培养开放、包容、
独立、重道、爱国的新时代书院精神。“我
们希望教师在这里学儒、修儒、行儒，做

到通达事理、知行合一，培养有德行、有

底气、有文化的仁爱之师。”吴颍惠表示。
（本报北京 7 月 28 日专电）

军民情深如鱼水 红色记忆代代传
浙江湖州连续七次荣膺“全国双拥模范城”光荣称号

“拥军是我家的传统，至今已经四

代相传， 以后还要一代一代传下去。 ”
在湖州市双拥典型座谈会上，长兴县 79
岁的拥军模范周松兰满含热泪地说。

日前 ， 浙江 省 湖 州 市 为 纪 念 建 军

90 周年， 启动 “红色记忆， 军民情深”
活动。 一直以来， 湖州按照 “强军、 兴

市、 惠民” 要求， 促进军民融合， 已连

续七次荣膺 “全国双拥模范城” 光荣称

号， 实现全省双拥模范城市县联创 “满
堂红”。

“江南小延安”的“双拥情”
湖州长兴是革命老区， 有着 “江南

小延安” 的美名。 拥军优属、 拥政爱民

早已成为这座城市的禀性。
拥军模范周松兰家有着 “四代拥军

的故事”。 每年八一建军节、 春节前夕，
为部队官兵送慰问物资， 已成为周松兰

一家人的 “必修课”， 周松兰被战士们

亲切地称为 “拥军奶奶”。 “无论是高

温还是寒冬 ， 战士们都要站好 每 一 班

岗， 爱护他们、 帮助他们， 是社会每一

个人的责任。” 周松兰说。
79 岁的老人章桂根是长兴县一名

烈属 。 1990 年 ， 在福建当兵的小儿子

为了抢救武器装备而牺牲， 年仅 19 岁。
承受了丧子之痛， 章桂根并没倒下， 他

将对儿子的感情全部倾注在部队官兵身

上。 “看到部队官兵就觉得特别亲切。”
章桂根说。 随着年纪增长， 他对小儿子

的思念之情越来越浓。 从 2010 年开始，
在家人的陪伴下， 他每年要去离家不远

的驻地部队两次 ， 一次在 “八 一 ” 期

间， 一次在老兵退役的时候， 雷打不动

到部队看望 “兵儿子”， 彼此间建立了

深厚的感情。
在章桂根和周松兰这样的拥军模范

影响下， 每个节假日和 “八一” 前夕，
前往各驻长兴部队开展慰问活动的单位

及个人络绎不绝 ， 形成 “人人 参 与 拥

军， 争做拥军先进” 的良好氛围。 2015
年， 长兴县慈善总会首次成立 “慈善暖

军心” 爱心基金， 主要用于关爱外地在

长兴服役的军人及家属， 以及长兴在外

地服役的军人及家属。

永不退役的“肖方兵”
长兴“肖方兵 ”的故事已延续了 23

年，并在最近被改编成了微电影《寻找肖

方兵》，在微信朋友圈广为转发。
1994 年 ， 一名叫雷毅辉的消防战

士无意中在报纸上看到， 长兴下箬寺村

有个叫黄伟斌的小男孩， 因家中变故面

临失学困境。 为圆孩子读书梦， 雷毅辉

化名为 “肖方兵”， 默默资助他上学。 3
年后， 雷毅辉因工作调动要离开长兴，
怕自己走后孩子失去资助 ， 考 虑 再 三

后， 他将秘密告诉了当时的指导员朱煜

如。 接下战友的重托后， “肖方兵” 从

一个人变成了一群人， 并成立了 “肖方

兵” 爱心基金。 随着时间的推移， 爱心

队伍除了在湖州消防部队内部 壮 大 以

外， 甚至在全省消防部队范围内呈滚雪

球状发展， 爱心基金也从部队内部走向

了社会。
爱 ， 在相 互 给 予 中 交 融 ， 驻 长 兴

部队 、 部队军属 、 退役官兵等 也 用 自

己的奉献谱写着 “爱民之歌”， 让军民

之心越贴越近 。 作为空军某部 现 役 军

人的妻子 ， “好军嫂 ” 杨旸成 为 受 长

兴县培智学校孩子欢迎的人 。 几 乎 每

个星期 ， 她都会到学校看望 、 陪 伴 这

些智力有缺陷的儿童 ， 与孩子 们 结 下

了很深的情谊 。 杨旸说 ： “这 里 的 孩

子更需要的是关心 、 陪伴和互 动 。 我

是学美术的 ， 优美的线条和五 彩 缤 纷

的色彩能给孩子们带来快乐 ， 对 唤 醒

他们的智力很有帮助。”
湖 州 市 双 拥 办 相 关 负 责 人 表 示 ，

拥军优属 、 拥政爱民 ， 是湖州 的 光 荣

传统 。 近年来 ， 湖 州 市 政 府 投 入 5.88
亿元建设外环线北段工程 ， 让 曾 经 雨

天一身泥 、 晴天一身灰的泥土 路 变 身

为 全 市 基 础 设 施 最 好 的 主 干 线 路———
双拥大道； 出资 1200 万元帮助驻湖部

队改造营区有线电视信号系统 ； 划 拨

390.18 亩 土 地 用 于 营 区 建 设 ； 出 资 改

建部队健身场馆和文化大礼堂 ， 丰 富

官 兵 文 化 生 活 。 优 抚 事 业 费 共 支 出

8.48 亿元 ， “三属 ” 抚 恤 金 年 均 增 长

10.2%。
“一直以来， 湖州市各级政府倾心

解决广大官兵的 ‘三后’ 困境———‘后

步’ 之忧、 ‘后院’ 之忧、 ‘后代’ 之

忧 ， 让我们全身心投入到国防 事 业 之

中。 有这样的军民关系， 有这样的鱼水

之情， 我们没有理由带不好兵， 没有理

由打不赢仗。” 驻湖州某部队政委如是

感慨。
（本报湖州 7 月 28 日专电）
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揭开“假慈善”“真敛财”的面具
“善心汇”涉嫌特大传销案调查———

高呼“扶贫济困、均富共生”，名为

精准扶贫，实为非法传销，涉案金额高

达数百亿元……
高收益为诱饵， 通过网络虚假宣

传，采取“拉人头”方式大肆发展会员，
一年时间裹挟群众逾 ５００ 万人……

慈善光环之下， 十余亿元悄然进

入张天明个人腰包，“善心汇” 究竟隐

藏着怎样的黑幕？
近日， 公安部组织侦办了 “善心

汇”涉嫌特大传销案，依法对深圳市善

心汇文化传播有限公司法人代表张天

明等人涉嫌组织、 领导传销活动等犯

罪问题进行查处。 新华社记者日前通

过深入采访， 揭露了张天明等人打着

“善”的旗号违法行“恶”的本质。

“共富神话”背后的“庞氏骗局”
办案民警介绍， 发展会员时，“善

心汇”以慈善的名义讲述一个“共富神

话”：会员只要按一定标准投资，可以

很快收回本金， 并获取高额回报。 同

时，通过不断发展下线，随着会员层级

提高，还有源源不断的获利。
“慈善事业是不求回报的，做慈善

的公司怎么可能获得高额的返利呢？”
办案民警一针见血地指出了“善心汇”
公司自相矛盾的行骗逻辑。 张天明等

人编织的“共富神话”是一个通过拆东

墙补西墙来瞒天过海的“庞氏骗局”。
“他们说这是扶贫，交 ３０００ 元，２０

天以内返 ３９００ 元给我。 ”６４ 岁的李某

是湖南某县的一个农民。今年 ６ 月底，
他被一个朋友诱导加入 “善心汇”，把
这几年靠种田、打工攒下的 ３０００ 元交

了上去，不料现在血本无归。
从 ２０１６ 年 ５ 月开始，张天明等人

宣扬“扶贫济困、均富共生”，策划、操

纵并发展人员加入“善心汇”。 截至目

前，“善心汇”注册会员 ５００ 余万人，会
员遍布全国。

事实真的如“善心汇”所宣传那样

吗？办案民警通过剖析其模式，揭穿了

其传销本质。 参与人向推荐人以每颗

３００ 元价格购买一颗 “善种子 ”，即可

激活一个会员账号。会员账户激活后，
可通过投入资金和发展下线获得高额

静态、动态收益。
静 态 收 益 是 指 会 员 按 照 平 台 指

令，向陌生会员汇款，称为“布施”。 这

一环节完成一段时间后， 平台会安排

其他会员向此人汇款， 称为 “感恩受

助”。 会员可以选择“特困”“贫困”“小
康”“富人”“德善”“大德” 六个档次，
“布施”金额从 １０００ 元至 １０００ 万元不

等，收益率从 ５％至 ５０％不等。 动态收

益则指的是会员发展下线后， 可以拿

到下线“布施”金额 ２％－６％的提成。

据警方调查，张天明所宣传的 ２０００
亩黄花梨基地， 实际只有几百亩且还只

是树苗； 所谓的三亚槟榔谷 ２６０ 亩房地

产开发用地，根本没有办理过用地手续；
注册的公司中，大量只是空壳公司，没有

实际业务。
按照其说法， 系统内每个会员都能

获取超过本金的收益，但是，“善心汇”以
及会员没有能支撑这种高额收益的实体

产业和正常的盈利模式， 投入的资金没

有产生增值，那么收益来自于哪里？
如今被警方抓获的张天明向记者揭

晓了答案：“‘善心汇’要维持运转就是靠

不断发展新会员， 用后面加入的人的钱

补给前面的人。”“善心汇”公司通过搭建

网络平台，用传销等手段吸纳资金，系统

内用来支付回报和奖励的是源源不断补

充进来的参与人的本金。
“这就是击鼓传花的骗局，一旦下线

发展慢了，资金流入量小于支付量，资金

链就会断裂，系统就会崩盘。 ”办案民警

告诉记者。今年 ５ 月前后，“善心汇”被湖

南省公安、工商部门调查，系统运转受影

响，张天明担心系统崩盘，煽动了大量会

员前往湖南省政府非法聚集， 甚至在大

雨天把残疾人和老人安排在人群的最前

面，严重扰乱了当地社会秩序。
“幸亏查处及时， 否则受损的人更

多。 ”不少参与人这样表示。 截至今年 ６
月 １ 日， 会员资金缺口达 ９２ 亿余元，涉
及会员 ２３０ 余万名。

扶贫幌子背后的敛财阴谋

“扶贫济困”“互助共生”，这是“善心

汇”在发展会员时的口号，宣称所有的钱

都用于扶贫和慈善。 但实际上，除了“旧
人吃新人”的资金循环，“善心汇”会员的

大量资金以类似抽头的方式进入了张天

明等人的私人腰包。
据负责技术维护的骨干成员黄某回

忆，张天明诱导自己加入时，反复地说你

有理想有抱负，要投入到扶贫中，说既能

扶贫又能赚钱。在“善心汇”互助网络上，
很多细节都有意跟扶贫慈善挂钩， 比如

把传销中的层级命名为 “特困社区”“贫
困社区”等等，还有诸如“功德主”“布施”
“善心币”等各种命名。

实际上是怎么回事呢？ 几名骨干成

员都表示，加入一段时间后，发现扶贫只

是假象，实际还是通过传销来敛财，只是

利用扶贫来包装、隐蔽。
办案民警向记者列举了一些类似例

子。 比如组织慰问贫困户，花费不多，却
声势浩大，在发展新会员时大肆宣传。甚
至还以帮扶的名义， 把部分贫困户发展

成会员。
办案民警介绍，“假扶贫” 背后是张

天明等人的 “真敛财”，“善种子”“善心

币”“解冻费”等所有涉案费用，绝大部分

由会员直接打款至张天明的多个个人账

户，一年下来张天明获利十余亿元，其他

骨干成员也都有不同程度的非法所得。
张天明表示， 他的非法所得投入到

捐助、扶贫的钱只占极少数。用他自己的

话说， 掏这些钱也是为了给会员们呈现

一个慈善家的形象，引诱更多人加入。
“捐助别人，应该是拿合法的钱，但

这些都是非法所得， 意味着有更多普通

群众损失。 ”办案民警说。

“天师”外衣藏着的贪婪之徒

受害人员告诉记者， 在部分 “善心

汇”成员的眼中，张天明就像圣人，部分

会员甚至称他为“张天师”。
据警方调查和“善心汇”部分骨干成

员介绍，“张天师” 的形象是张天明对自

己极力包装的结果。
张天明，生于 １９７５ 年，黑龙江省哈

尔滨市人，初中肄业，近年常驻广东省深

圳市宝安区，是整个“善心汇”传销活动

的组织者、策划者、管理者。 先后做过服

装、 净水器等生意，２０１３ 年到了深圳发

展，前后开过几家公司。
据负责宣传的骨干成员刘某表示，

“张天明特别会说， 张口就能来一大段，
跟人打交道也永远是一副笑脸。 ”但是，
他认为张天明不踏实，喜欢吹嘘，比如要

做一百万元的事情， 就跟别人说做五百

万元。 经常宣传自己有 ３９ 项专利，其实

很多都是虚假的。有个什么想法，自己不

去做，而是画一张大饼，召集别人去做。
在“善心汇”内部，张天明每周周一

到周五， 晚上八点半都会在会员微信群

里进行语音直播，大讲要实现人生价值，
要互助共生。 “通过不断的演讲，强化会

员们对他的印象，认定了他是慈善家，相
信‘善心汇’是慈善事业，发展更多人进

来。 ”刘某说。
人前跟会员宣传要做好事， 以慈善

家包装自己的张天明， 背后却在大肆敛

财。 综合张天明自己供述和公安部门调

查，张天明把非法所得的十余亿元，用于

给自己和家人购置大量资产， 如在昆明

以自己控股公司的名义花费 ２．２ 亿元购

买了一座大厦。办案民警介绍说，张天明

的妻子在逃跑时， 随身携带了 １４０ 多万

元现金、２９ 张银行卡， 仅抽查的 ８ 张卡

中的资金就有 １１００ 多万元。
“我愿意现身说法，‘善心汇’成立之

初就是为了取得个人利益， 我个人深深

地感到悔恨和愧疚，‘善心汇’ 如今变成

了‘恶心汇’。 ”在接受记者采访时，张天

明说道，“不劳而获是走不通的。 希望大

家不要在错误道路上越走越远， 能够真

正意识到，这种模式的危害。 ”
新华社记者 （新华社北京 ７ 月 ２８ 日电）

华中地区首条有轨电车通车
本报武汉7月28日专电 （驻鄂记者

钱忠军）今天上午8时30分，一列有轨电

车徐徐驶出武汉经济技术开发区车轮广

场站 ，车都T1线正式开通 ，自此武汉进

入“有轨电车时代”，这也是华中地区首

条有轨电车。
车都T1线位于武汉经 济 技 术 开 发

区， 起于东风大道与沌阳大道交汇处的

车轮广场，与地铁3号线沌阳大道站无缝

对接，止于黄陵官莲湖路，首期实施线路

全长16.8公里，以地面线为主，设地面车

站23座，官莲湖车辆基地1座。

目前车都T1线设定为一票制， 票价2
元/人，乘客从站台处直接上车购票 ；票价

暂未与武汉市常规公交同步享受换乘优

惠，但对所有优惠证件开放使用。

海淀区太平路小学教师在书院上研修课。 均王晓庆摄敬德书院正门。

■本报驻浙记者 蒋 萍
通讯员 刘海波


