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俄罗斯中央选举委员会18日公布了

对俄总统选举100%选票的统计结果，现任

总统普京得票率为87.28%，赢得此次总统

选举。

分析人士认为，普京连任后，俄内政外

交将延续既有政策，包括着力加强技术自

主，促进经济多元，积极发展与亚洲、非洲、

中东和拉美等地区友好国家的关系，推动

世界多极化发展。

以近  %的得票率获胜

俄罗斯第八届总统选举正式投票于

15日至17日举行，共4位候选人参选，包

括俄现任总统普京、俄自由民主党的斯卢

茨基、俄联邦共产党的哈里托诺夫和俄新

人党的达万科夫。

根据俄罗斯中央选举委员会此前数

据，在俄总统选举统计完成的85%选票中，

普京、哈里托诺夫、达万科夫、斯卢茨基分别

获得87.19%、4.24%、3.99%、3.16%的选票。

根据俄总统选举规则，在选举中获得

50%以上选票者当选总统。俄中央选举委

员会将不晚于3月28日确认此次总统选

举结果，并在选举结果确认后3日内予以

公布。

18日凌晨，普京在竞选总部发表讲

话，感谢所有选民的支持。他说，俄罗斯将

会进一步向前发展，变得更坚实、更强大、

更高效。

技术自主 经济多元

俄经济在乌克兰危机升级初期遭遇震

荡后，逐步展现出韧性。俄罗斯联邦国家

统计局今年2月初发布的数据显示，2023

年俄国内生产总值增长3.6%。但西方国

家对俄在金融、投资、技术产品进口等领域

的封锁给俄经济长远发展带来困难。如何

继续对冲西方制裁影响是普京执政的一个

任务。

普京在2月底向议会两院发表的国情

咨文中表示，缺乏人才和自有先进技术不

足等因素可能会导致经济增长减速。因

此，国家将大力加强教育、科技等领域发

展，让技术自主成为产业升级的动力，以提

高俄经济的效率和竞争力。

他提出，到2030年，俄高技术产品和

服务在本国市场所占份额应增加50%，非

原料、非能源产品出口至少增加三分之

二。俄罗斯应在涉及公民健康、粮食安

全等领域拥有关键技术，并在机床、机器

人、运输、无人驾驶、航空、海洋、数字经

济、新材料和化学等能够促进经济可持

续发展的领域实现技术自主，重点领域

投资额应增长70%，至少再新建100个科

技园区。

普京说，当前非资源产业在俄经济增

长结构中所占的比重超过90%，俄经济正

在变得更加多元化、更可持续。

俄国家杜马（议会下院）金融市场委员

会主席阿克萨科夫说，俄经济逐渐适应西

方制裁，并迅速发生变化。西方压迫促使

俄罗斯大力推进经济内部重组，使其加速

摆脱对资源依赖。

延续外交政策 实现既定目标

俄专家认为，抵制西方围堵打压、团结友

好国家、实现既定外交目标将成为普京今后外

交政策的着力点。普京曾表示，无论谁在2024

年美国大选中获胜，美国对俄外交政策都不太

可能发生根本变化，美方仍将视俄为敌。

俄政治信息中心主任穆欣表示，普京将

继续对不友好国家采取强硬立场。俄罗斯国

际事务理事会专家科尔图诺夫说，接下来一

段时间，俄美将继续深度对抗，但双方仍将保

持一定克制，以避免发生核战争等意外。

俄专家认为，普京将延续此前外交政策，

积极发展与亚洲、非洲、中东和拉美等地区友

好国家的关系，扩大朋友圈，加强在国际及区

域组织中的影响力并推动世界多极化。

此外，有分析认为，普京今后将更加重视

俄罗斯与其他金砖国家的关系，并将这种关

系拓展到包括贸易在内的多个领域。穆欣认

为，俄罗斯将继续在金砖合作机制和上合组

织等框架内发挥重要作用。

新华社记者 陈汀 刘恺 安晓萌
（据新华社莫斯科3月18日电）

普京胜选 俄罗斯发展有哪些看点
以色列总理内塔尼亚胡17日接受美国媒

体采访，回怼美国国会参议院民主党领袖舒默

对他的批评。舒默上周痛斥内塔尼亚胡是“和

平的主要障碍”，呼吁以色列政府换人。

据美联社报道，舒默14日以罕见的严厉

措辞，公开点名批评内塔尼亚胡。他说，内塔

尼亚胡“迷失方向”，将自己的政治生命凌驾

于国家利益之上。他呼吁以色列提前举行选

举，更换政府领导层。

美国总统拜登随后表示支持舒默，称后者

“说得好”。拜登先前批评内塔尼亚胡在加沙地

带的军事行动“不是在帮以色列，而是在害以

色列”。他还警告以军不要攻打加沙地带南部

城市拉法，否则将踩踏“红线”。

针对美方批评，内塔尼亚胡17日接受美

国媒体采访时予以回怼。他告诉福克斯新闻

台，美国遭遇“9·11”袭击后，以色列可从

未呼吁美国重新选举，舒默的言论“实在不

合适”。

内塔尼亚胡说：“以色列不是一个‘香蕉

共和国’。什么时候选举，选谁，这些都由以

色列人决定，而不是外部强加给我们。”

“香蕉共和国”特指上世纪初被美国资本

控制的中美洲和加勒比国家。这些国家多为政

治不稳定的小国，经济主要依赖单一产品出

口，诸如香蕉。

同一天，内塔尼亚胡接受美国有线电视新

闻网采访时，主持人问以色列会否在加沙战事

结束后举行选举。内塔尼亚胡回复：这要由以

色列人来决定。

内塔尼亚胡当天在另一个场合说，如果提

前举行选举，以色列将再次陷入政治瘫痪，将

被迫停止在加沙地带的军事行动。据美联社报

道，内塔尼亚胡目前支持率低迷，如果提前选

举，可能会惨败。

内塔尼亚胡的公开反对者、前以色列驻纽

约总领事阿隆 · 平卡斯说，内塔尼亚胡的最新

言论是试图在为其失败的军事策略找“替罪

羊”，如果以军无法在加沙地带实现其军事目

标，即彻底清除巴勒斯坦伊斯兰抵抗运动（哈

马斯），内塔尼亚胡便可把责任甩给美方。

平卡斯说：“内塔尼亚胡故意想与美国起

冲突，这样他就能怪罪拜登。”他说，内塔尼

亚胡和拜登都能从美以嫌隙中获得政治收益。

内塔尼亚胡可以向国内民族主义者展示其强硬

立场，显示他领导的政府即便面对“最铁”盟友美国的施压也

无所畏惧。拜登则能对美国自由派和阿拉伯裔选民有所“交

待”，为其竞选连任笼络人心。

内塔尼亚胡17日在内阁会议上重申，以军地面部队将攻

入拉法，“我们将在拉法行动，会持续数周，这场仗会打”。

拉法位于加沙地带最南端，与埃及接壤，是国际人道援助

物资进入加沙地带的门户。这座面积仅55平方公里的小城目

前容纳超过150万平民。国际社会担忧，一旦以军对拉法发动

地面攻势，势必造成惨重伤亡。

以色列政府15日批准了攻打拉法的计划。连日来，约

旦、德国等国一再呼吁以方停手，以免加剧加沙地带的人道主

义危机。

据巴勒斯坦加沙地带卫生部门17日发布的数据，以军过

去24小时对加沙地带的袭击共造成92人死亡、130人受伤。

去年10月新一轮巴以冲突爆发以来，以色列在加沙地带的军

事行动已造成超过3.16万人死亡、逾7.3万人受伤。

王宏彬 （新华社供本报专稿）
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本报讯 综合新华社消息，俄罗斯总统
普京18日表示，俄中关系将继续深化发

展，取得新成就，并造福两国人民。

当地时间18日凌晨，普京在竞选总部

发表讲话，感谢选民支持。他在接受新华

社记者提问时表示，俄中关系经过多年发

展，非常稳定，具有很强互补性。

普京指出，俄中两国在经济、外交等领

域有诸多契合点。就亚欧地区发展而言，

俄中关系是一个重要稳定因素，中方提出

的共建“一带一路”倡议非常重要。

普京积极评价中国的发展成就。他认

为，中国正在非常自信地实现飞速发展，并

向创新型经济转型；中国在国际舞台上日

益活跃并取得巨大成功，在世界各地拥有

许多朋友。

普京强调，台湾是中国不可分割的一

部分；那些在台湾周围进行挑衅并采取种

种措施迟滞中国发展的企图，无疑会彻底

失败。

普京还在讲话中表示，俄罗斯是一个

大家庭，本次选举结果体现了选民的信任

和期望，国家的所有任务都将完成。普京

表示，他将在新的任期继续推动国家发

展。他说，国家发展的所有主要任务都已

在近期向议会两院发表的国情咨文中阐

述，将竭尽所能完成既定目标。

普京：俄中关系将继续深化发展

3月18日，普京在俄罗斯首都莫斯科的竞选总部回答记者提问。 新华社发
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亳州是中国“四大药都之首”，这里

的方方面面均彰显“药都”特色，根据官

方数据，2023年，亳州现代中医药产业

规模达1852.5亿元，增长11.3%。

随着健康观念的提升，养生需求从

“银发一族”逐步往“Z世代”扩散，呈现

年轻化的特点。伴随电商兴起，亳州中

药材的销售方式也有了明显变化，需要

农户和经营者应时而变。

在拼多多“农云行动”亳州培训会当

天，马文豪很早便到达了现场，坐在了第

一排。他是拼多多花草茶商家“陆卢缘”

的负责人，尽管入驻拼多多只有2年，但

2023年的销售额已接近1亿元。

在会场，2001年出生的马文豪成了

众多商家的焦点，一些计划在拼多多开

店的新农人与马文豪讨教起经营经验。

其实，出生于亳州的马文豪，起初并

没有看中家乡的中药材产业。大学毕业

后，他的第一份工作是和好友到海南卖

水果。由于是家中独生子，为了方便照

顾家人，2022年年初，他回到亳州寻找

生计。

生意的缘起是一次普通的网购。马

文豪发现，电商平台上大部分花草茶的

发货地均是亳州，几番调研后，他意识

到，当地成袋批发的中药材早已改变了

销售方式：通过与其他药材搭配，设计成

不同养生功效的产品，加以精美的包装，

原本不起眼的中药材摇身一变，成了当

代人便捷而精致的养生选择。

这是马文豪第一次感受到电商的力

量。“没有电商，就没有花草茶这个品

类。在电商出现之前，我们亳州的中药

材主做批发，单个品种一大袋一大袋地

卖。”马文豪说。

看 到 花 草 茶

在平台上的可观

销量，马文豪决定

“ 下 水 尝 试 ”。

2022年2月，他和

朋友一起在拼多

多 上 开 起 了 网

店。马文豪本以

为这笔买卖很简

单，“有一单就赚

一单的钱”；然而

现实是“店里一点

动静也没有”。马

文豪还记得，在陆

卢缘开张的前三

个月，店里几乎没

有交易，他愁得一夜夜地睡不着。

马文豪将疑惑告知了拼多多小二。

他至今还记得小二的回复：“网店不只是

一个销售渠道，而要从品牌的高度去运

营。”在小二的一步步指导下，马文豪开

始转变产品销售思维，原本是所有产品

“一股脑儿”地上架，慢慢地，他学会捋清

产品主次、分析消费需求。在平台小二

的建议下，2022年的夏季来临前，马文

豪下架了店内的滋补类养生茶，提前上

架了各种药材与水果搭配的水果茶，网

店渐渐有了人气。

如今，在平台的流量扶持下，陆卢缘

平均每天的订单量至少3万单。马文豪

办起了自己的花草茶加工厂，依托亳州

作为中药材集散中心的优势，他从当地

选取优质原材料，自己搭配、品尝、研发

产品，“好口感、用料足的优质产品，肯定

能获得平台消费者青睐。”

拼多多“农云行动”负责人表示：“针

对亳州的中药材产业特点，平台主要从

以下两方面入手助力产业带发展：其一，

鼓励和培训农产带的年轻新农人上平台

开店，完成‘从0到1’的起步；其二，对于

已经初具规模的商家，平台协助其挖掘

新的消费需求，生产制作出口感更佳、质

量更好的产品，帮助商家逐步打下品牌

基础，实现从‘1到100’。”

产品才是王道

1990年出生的袁丽也是拼多多上

的商家，同样认为“产品为王”。

袁丽的父亲从事药材批发生意，

从小她就喜欢那股药香。而在肠胃不

适经由中药材和花草茶调养、得到明

显改善后，她更是对

养 生 茶 建 立 起 了 坚

定的信任。

2019年，袁丽在

拼多多上的第一家店

“佰草湖畔”开张。与

马文豪相似，袁丽一

开始对选品和消费者

需求也没有概念，对

她的产品理念产生重

大影响的是店铺的第

一款爆款——以薏米、赤小豆、芡实、茯

苓搭配的一款祛湿茶。这款产品的火爆

让袁丽意识到，优质的产品能获得稳定

可观的利润，而且不畏惧任何低价竞争。

薏米红豆祛湿茶并非新产品，但袁

丽发现，很多祛湿茶之所以喝后无效果，

在于薏米、芡实等没有制熟，消费者无法

简单用开水泡透。由于店铺规模不大，

袁丽从亳州当地的药材加工制造商定制

产品，直接进货到平台销售。令她惊喜

的是，这款产品居然在平台上的销量逐

步攀升，而且收获了很多回头客和消费

者推介。

如今，袁丽又在拼多多上开了新店

“顾青山”，在平台流量扶持下，她的祛湿

茶最高峰时每天可售3万单，利润可

观。“这款祛湿茶是我的起家产品，它让

我相信，只要坚持产品导向，利润就不是

问题。”袁丽说。

尽管祛湿茶已经上架数年，但她坦

言，这款祛湿茶仍是店铺里的“常青树”，

即使进入冬季销售淡季，每天也有稳定

的2万单交易。目前，她的祛湿茶在平

台上累计销售超过100万单，好评率超

过99%。总结经验，她诚恳地分享：“很

多商家缺乏耐心把产品做透，才会陷入

低价内卷的焦虑，优质的产品，平台、消

费者都能看得到。”

“农云行动”催生更多爆款

尽管进入花草茶行业仅有两年，但

马文豪发现，消费需求变化很快，而结合

消费热点做产品创新，往往能得到事半

功倍的效果。2023年，在拼多多小二的

指导下，马文豪敏锐地捕捉到平台上新

的消费趋势，店铺里又有两款产品成为

平台爆款。

2023年下半年，结合“Z世代”爱喝

奶茶又重视养生的趋势，马文豪又推出

了自制“中药奶茶”，适配“Z世代”脱发、

熬夜等健康问题的保健需求。眼下，陆

卢缘“中药奶茶”的销量占据平台“袋装

组合型花茶畅销榜”第三名。

结合新的消费热点，挖掘养生场景，

帮助商家更好地经营店铺，是“农云行

动”的目标之一。

在亳州站的培训会上，拼多多相关

工作人员表示，如果说传统的中药材滋

补是养生类产品的1.0阶段，那么各类花

草茶、饮品、滋补粉便是产品研发的2.0

阶段。目前，消费者对于养生滋补产品

的需求已经呈现快消产品的特点，进入

3.0阶段，“把传统的养生中药材加入日

常食品中，如山药面、葛根面、蒲公英面

等，在平台上均销量可观”。

在听完当日的培训会后，袁丽更

坚定了自己的产品理念——继续在产

品研发上投入精力，跟上消费趋势。

比如，“蒲公英以前是成量批发，后来

是制成花草茶，现在走入日常饮食。

一款中药材便能挖掘出如此多可能

性，亳州有这么多优质中药材，产品的

研发空间无限大。”

上述拼多多“农云行动”负责人说，

亳州是拼多多“农云行动”2024年的第

一站，今年拼多多还将支持更多农产带，

结合农产品的消费新需求，通过“农云行

动”让更多农产区跑出植根本土的领头

羊，并从数量优势逐步向品牌优势升

级。根据规划，拼多多将集中投入优势

资源，助力全国100个农产带加速数字

化发展。其中，今年仅滋补类商家就计

划扶持50个千万级商家，帮助商家在6

个月内做到日销超过50万元。 （杜宇）

中药材有多少种销售方式？

在安徽省亳州市，答案可能是上百种：除了传统的单品种批发，亳州人通过不同药材搭配，制成适

合各类养生场景的花草茶，在拼多多等电商平台上获得了极可观的销售量。相关数据显示，亳州花草

茶产量占全国的90%，年寄递业务量由2018年的3500万件上升到2022年的2.13亿件，预计三年内

产业规模可突破500亿元。

3月6日，拼多多“农云行动”2024年再度启动，首站走进“华佗故里”亳州。而对消费者来说，“农

云行动”意味着产品更丰富、选购更便捷，因为通过数字赋能农产品生产者与经营者，市场拥有了更多

的选择。生产者、经营者与消费者的多赢，正是拼多多连续数年推动“农云行动”的重要原因。

▲陆卢缘运营总监郭俊辉在问询产品生产细节。树森 摄

拼多多“农云行动”再次出发

花草茶如何卖出新花样

▲拼多多“农云行动”亳州站现场。树森 摄


