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在总结前5届对接会服务经验的基础上，本届贸易投资对接
会将进一步提升专业服务效能，创新推出六大对接亮点，助力进博
会越办越好。

亮点一：升级精准对接洽谈

本届对接会将围绕进博会六

大展区设置产业专场对接活动，邀

请展客商进行“一对一”、多轮次的

高效洽谈和精准对接。同时，食品

及农产品展区将增设贸易投资对

接会分会场，邀请大型商超、跨境

电商等平台的采购商与境外展商

开展双向路演，促进供需双方的深

度合作与交流。本届对接会报名

情况热烈，招募了来自全球69个

国家和地区累计超4000家企业参

会。通过深化撮合赋能，升级精准

对接洽谈，将有助于展客商实现供

需互补，为达成“展品变商品、商品

变爆品”的“三级跳”开辟对接会快

速通道。

亮点二：设立“投资中国”专区

为响应“投资中国年”主题，第

六届贸易投资对接会创新设立“投

资中国”专区，通过6个各具特色的

对接厅组织开展招商路演、政策宣

讲、洽谈签约等多层次、多形式推介

活动，讲好中国故事、推介城市形

象、展示投资机遇、搭建交流平台，

为参会各方提供更丰富、更聚焦、更

融合的银政企对接服务。

11月6日至8日，贸易投资对

接会期间有超过60场推介活动在

“投资中国”专区及主舞台举行，涵

盖上海、辽宁、河北、天津、吉林、宁

夏等全国各地多个省、市、自治区，

围绕“投资中国年”向全球企业展现

中国创新能力与营商环境，助力“展

商变投资商”，进一步推进更高水平

对外开放。其中上海各相关委办局

和各区政府举办10余场招商引资

与投资推介活动。

亮点三：组建产业深度观展团

第六届贸易投资对接会中首次

推出“产业深度观展团”，聚焦生命

健康、汽车制造、高端技术装备、世

界美食、时尚消费、文化创意六大特

色行业，精心设计6条产业深度观

展线路，带领采购商走出对接会、走

进展台，近距离感受最新动态和潮

流新品，洞悉海内外市场发展，深度

了解产业前沿动态，加强供给和需

求的对接，深化双方合作与交流。

亮点四：打造对接会“流动集市”

为丰富参展商与采购商的洽谈

体验，第六届贸易投资对接会特别

为参展商推出“流动集市”服务，为新

潮、有趣的展品提供一个灵活、便捷

的展示平台，进一步彰显中国银行的

创新力和市场敏锐度，为进博会的持

续发展注入新的活力。整个展会期

间有超过30家参展商通过“流动集

市”的形式展示他们的产品。“流动集

市”覆盖两层含义，一方面是集市本

身在流动展出，方便参会人员随时参

观；另一方面集市上的展品不断流动

更新，种类丰富，涵盖了食品、农产

品、黑科技电子消费品等多个领域。

亮点五：推出“快闪空间”

第六届贸易投资对接会创新推

出“快闪空间”，为参展商提供路演

的综合化舞台，得益于“快闪空间”

开放、共享的理念，舞台采用半开放

式设计，参展商能够更直观地与观

众互动。“快闪空间”活动内容包括

品牌推广、产品发布、需求对接等多

元化主题。通过“快闪空间”，展客

商更深入地了解并参与到贸易投资

对接会的各个环节中，进一步提升

客户贸易投资洽谈体验。

亮点六：创新金融服务驿站

中国银行在本届对接会中创新

设置普惠金融、乡村振兴、数字金

融、跨境金融、个人金融五大金融服

务驿站，为展客商在贸易洽谈之余

提供歇歇脚、聊聊天、喝喝水、充充

电的“对接会公益驿站”。此外，金

融服务驿站还贴心准备“活动护

照”，通过完成驿站小游戏即可获取

专属进博印章以及精美纪念品，参

展客户能够“面对面”体验包含贸易

结算、普惠金融、乡村振兴等多元化

金融产品，切实感受到中行“陪伴

式 ”金 融 服 务

的“暖心

温度”。

六大亮点助力展客商对接成交

六载携手共赴东方之约
中行对接会助力进博会越办越好

第六届中国国际进口博览会贸易投资对接会于2023年

11月6日至8日在国家会展中心8.1号馆举行。依托中国银

行“惠如愿 ·中银e企赢”全球跨境撮合系统，本届对接会为参

展商、采购商、投资商等提供集贸易洽谈、投资交流、金融服务

于一体的跨行业综合对接平台，深化进博溢出效应，推动“展

品变商品、展商变投资商”。

本次对接会由中国国际进口博览局、国家会展中心（上

海）和中国银行共同主办，近4000家展客商参加洽谈对接，达

成合作意向416项，累计实现意向合作金额约181亿美元。

与前5届相比，本届贸易投资对接会新增了“投资中国”

“快闪空间”“流动集市”等专区，组建产业深度观展团，服务展

客商精准对接，进一步提升展会成效，有力促进“展品变商品、

展商变投资商”

展客商对接洽谈的热情呼之欲

出。11月6日，第六届进博会贸易

投资对接会尚未开幕，着急赶来的

徐健西装里已是一身汗，“这里的气

氛太热，有看头！大家来来往往间，

涌动着热切的朝气和期待”。作为

采购商——上海橙之迹供应链管理

有限公司创始人，她想对接更多进

口商品，未来发力生产端。小小一

张四人洽谈桌，坐在徐健对面的，是

来自中国香港优源有限公司的业务

发展总监李耀辉和他的同事。

对接会开场没多久，首单就在

这张桌上一锤定音：在主办方撮合

服务下，双方企业代表在会前就已

进行深入沟通，现场“看对眼”就拍

板。一拍即合达成的100万美元大

宗消费品采购合作意向，也成为本

届进博会贸易投资对接会的“开门

红”。

现场，像这样的洽谈桌有80

个。李耀辉将其视为一次次移动

“桌子腿”的契机：初创企业“体格

小”，倘若直接抬起整张桌子着实费

力，但按照4个角轮流旋转的方式

却更容易推动桌子向前移动。他

说，“小企业发展的核心要素就像桌

子的4条腿，从定位、研发，到产品、

品牌，可以按照一定的时间线次第

展开，“我们借助进博会贸易投资对

接会，循序渐进地赢得自己的发展

机遇”。

泰国椰子花蜜、原生椰蓉酱，巴

西马黛茶……一系列来自共建“一

带一路”国家的“礼物”摆了半张洽

谈桌。这些，是李耀辉特意从展台

搬来的，“这张桌子也是我们的展

台”。而优源的闪光点，也让徐健

移不开眼：东西方交融的产

品研发环境，主打天然、

健康、美味的有机食

品和健康产品……

“这与我们的最大

优势不谋而合，

也就是完善的数

字化品牌集成

供应链平台，快

速响应进口商

品区间的调拨补

货。”橙之迹是徐

健一手打拼起来

的，她对达成交易

的态度偏谨慎，对合

作方要求不低，但最

后，连自己都没想到那么

快就一拍即合。

100万美元“首单”带来“开门红”

不少国内外企业都亲切地将中

国银行称作进博会的“红娘”，这是

因为其参与举办的贸易投资对接

会，总能成为一道靓丽风景线。

从第一届进博会开始就“相生

相伴”的贸易投资对接会，如今已是

进博会展中规模最大、时间最长的

配套现场活动。每届进博会，中国

银行都会选派精英队伍，前来支持

进博会一线工作，今年也不例外。

在贸易投资对接会现场，这些中国

银行志愿者们化身为各类语种的

“翻译官”、贸易洽谈桌的“牵线”桌

长、促进“展商变投资商”的投资推

介厅“厅长”，为一批批来自五洲四

海的参展商与中国的采购商穿针引

线，牵手结缘，让“四叶草”成为名副

其实的幸运草。

“我们这儿以健康食品为主，有

需求吗？”即便是刚刚签下了首单，

85后桌长孙政在与其他桌长的交

谈间，仍在为其负责的参展企业代

表牵线搭桥。

在场的人都感叹签下首单速度

之快，但孙政很是淡定：“是偶然，也

是必然。”早在进博会开幕之前，中

国银行依托全新升级的跨境撮合系

统，及时了解客户目前有涉足健康、

保健食品领域的需求。第四年出任

“桌长”，孙政手中密密麻麻的企业

列表盘得门儿清，并在一周内拨出

数百通电话，但凡能匹配上的，都逐

一精准对接。

孙政的本职工作是中国银行上

海市松江支行普惠金融事业部主

任，主要负责叙做中小企业普惠金

融业务，服务实体经济。第一年初

出茅庐参加对接会时，他就让卖蜂

蜜的展商认定了他，之后每每临近

进博时间，对方就要发来微信询

问。“桌长”的工作给他带来更多的

是挑战和成就感：“柜台和桌台的区

别在于，桌台更开放，也能链接到更

多资源，帮助展客商对接。”

所以，当境内外企业代表在洽

谈桌上“一对一”介绍各自业务情况

时，他也没闲着，四处奔走，帮他们

在更大范围内互通有无。因为他知

道小企业的急迫：“洽谈桌经常座无

虚席，展商都希望能在现场牵手成

功。”

黄炳芳是中国银行上海市分行

普惠条线的一名员工，连续6年奋

斗在进博会第一线。于她而言，每

一次进博会都是一场奇妙的旅行，

她用自己专业、热情的服务，为世界

各国和地区的企业搭起桥梁，尽职

尽责做好“红娘”的工作。

黄炳芳说，她们的工作不能用

金钱去衡量，只看到“撮合”后成功

交易的喜悦，其实背后有很多付

出。“我们从10月份起就围绕进博

会开展工作了，首先邀约客户，请他

们来参加贸易对接会，确认了客户

的意向后，进行行业分类，然后进

行一个初始的行业匹配进入排桌

流程……虽然说只服务3天，但准

备工作早就开始了。”

经过匹配的展商和采购商能够

成功交易并非那么容易，比如：那天

上午，一家新疆企业希望寻求农产品

大豆、油葵等原材料，点名找俄罗斯

的展商洽谈，因为距离相近可以节省

运输成本，黄炳芳的脑子里跳出委内

瑞拉展商的需求，没有更合适不妨先

试试，她在微信中写道：“如果利润可

以消化部分运输上的成本，请您来谈

一谈……”现场，像黄炳芳这样的

“红娘”随处可见，为了成功帮助展

客商对接，都需要大量的准备和协

调工作，正是因为他们的助力，对接

会实现了贸易对

接与投资推介的

双促进双提升，从

而交出亮眼的答

卷。

金牌“红娘”精准撮合八方来客


